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Mit Europas führendem Profi-Portal
für Unfall- und Gebrauchtfahrzeuge

Kfz-Betriebe beschleunigen
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Ob Unfall- oder Gebrauchtwagen. Mit AUTOonline können

Kfz-Betriebe Fahrzeuge an- und verkaufen. Von Profis für

Profis. Das garantiert gute Preise, besten Kundenservice –

und steigert den Gewinn. Und alles ohne großen Aufwand.

AUTOonline bietet seit fast zehn Jahren schnelle und sichere Ver-

marktung von Unfallwagen und seit 2005 auch von Flottenfahr-

zeugen über das Internet. Hier kommen Kfz-Profis aus ganz

Europa zusammen: Autohäuser, Kfz-Werkstätten, Versicherungen

und Sachverständige. Ein großer, seriöser Markt mit breiter Aus-

wahl. Jedes Jahr werden mehr als 400.000 Fahrzeuge einge-

stellt, somit täglich über 1.700 neue Angebote. Abrufbar sind

sie rund um die Uhr, an 365 Tagen im Jahr. So findet jeder zu

jeder Zeit das, was er sucht.

Und zwar einfach und kostengünstig: Sie können sofort starten,

ein PC und ein Internetzugang reichen. Das Programm arbeitet

mit der vertrauten Microsoft-Oberfläche. Ein Mausklick – und

schon können Sie unkompliziert Unfall- und Flottenfahrzeuge,

Langsteher oder Problemautos einstellen oder haben attraktive

Angebote auf dem Bildschirm. Mit guten Preisen, denn

aufwändiges Recherchieren, Anbieten und Verhandeln entfallen.

Gekauft wird per Gebot. AUTOonline bietet entscheidende

Vorteile. Für Sie und Ihre Kunden, denn „Every car’s a winner.“

Wirkungsvoll. Der Internet-
marktplatz, der Gewinne bringt.
Problemlos, erfolgreich, kostengünstig …

10 Jahre Markterfahrung.

400.000 Fahrzeuge im Jahr.

24 Stunden am Tag.

Unkompliziert.

Ohne Vorinvestitionen.

The Value Experts
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The Value Experts

Stark. Der Service,
mit dem Sie punkten.
Überzeugend, professionell, vielseitig …

Von AUTOonline profitieren Sie in mehrfacher Hinsicht. Bei

Umsatz, Kundenservice und Werkstatt-Auslastung. Für ent-

scheidende Vorteile im Wettbewerb – und überzeugte Kunden.

AUTOonline ist der ideale Partner für Verkauf und Kundendienst.

Sie haben Verpflichtungen aus Rückkaufvereinbarungen?

Verkaufen Sie Leasing- oder Flottenfahrzeuge gewinnbringend

und schnell über das AUTOonline-Flottenportal.

Ihr Kunde hatte einen Verkehrsunfall und möchte einen Gebraucht-

oder einen Neuwagen kaufen? Über AUTOonline vermarkten Sie

sein Unfallfahrzeug zu optimalen Preisen. Mehr als 1.000 aktive

Profi-Käufer (Verwerter, Unfallwagenhändler, Kfz-Betriebe)

haben an Ihren Fahrzeugen Interesse. Dadurch können Sie ein

neues Auto zu interessanten Konditionen anbieten. Ihr Kunde

möchte einen Gebrauchtwagen und hat konkrete Vorstellungen?

Im großen Angebot von AUTOonline an Flottenfahrzeugen und

Leasingrückläufern finden Sie genau das Fahrzeug, das er sich

wünscht. Gute Preise und maßgeschneiderte Angebote: Das ist

Leistung, die überzeugt und Kunden an Ihren Kfz-Betrieb bindet.

Ein weiteres Plus: Mit AUTOonline können Sie Ihren Kunden eine

breite Auswahl bieten, ohne selbst viele Gebrauchtwagen bereit-

stellen zu müssen. Sie verringern Standzeiten und erhalten gleich-

zeitig Ihre Liquidität und Ihre Flexibilität. Auch die regelmäßige

Auslastung der Werkstatt lässt sich mit AUTOonline sicherstellen:

Sie kaufen über das Portal Unfallfahrzeuge ein, reparieren sie

und verkaufen sie wieder. Und das zu hervorragenden Preisen.

Vermarktung zu

optimalen Preisen.

Auslastung der Werkstatt.

So werden Sie Teil des Profi-Portals von AUTOonline:

g Persönliche, telefonische Einweisung

g Registrierung als Kfz-Betrieb

g Einmalige Registrierungsgebühr

g Geringer Monatsbeitrag

g Faires Preismodell, Abrechnung je Fahrzeug

g Keine lange Vertragsbindung, monatlich kündbar

Maßgeschneiderte

Angebote.
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AUTOonline GmbH
Informationssysteme

Hammfelddamm 6

41460 Neuss

Tel.: +49 (0) 21 31-71 80-101

Fax: +49 (0) 21 31-71 80-001

info@autoonline.de

www.autoonline.deKfz-04-2006-4000

g Sie können jederzeit kaufen oder verkaufen

g Sie können aus einem deutschlandweiten Angebot wählen

g Sie erreichen wesentlich mehr Käufer

g Sie steuern die Auslastung Ihrer Werkstatt

g Sie arbeiten mit Profi-Anbietern oder -Käufern

g Sie erzielen attraktivere Preise

g Sie reduzieren Standzeiten und -kosten

g Sie verringern das gebundene Kapital

g Sie vermarkten schneller und sicherer

g AUTOonline garantiert die kostenfreie Abholung verkaufter

Fahrzeuge (bis zu 10.000 Euro) vom Standort

g Sie sichern sich Wettbewerbsvorteile

g Sie können ohne Investitionen sofort starten

g Sie können jederzeit ins System, 365 Tage im Jahr

g Sie haben keine Entwicklungs-, Update- und Supportkosten

g Sie unterliegen keiner Vertragsbindung und können das

Portal jederzeit verlassen

g Sie können sich bei Fragen an die Kundenbetreuung und

die technische Hotline wenden

AUTOonline –
Vorteile für
Kfz-Betriebe
auf einen Blick

Weitere Details finden Sie in

unserer Broschüre Fahrzeuge kaufen.


